
ENLITE ist als etablierte Management- und Technologieberatung mit dem Fokus auf die Energiewirtschaft seit fast 
15 Jahren erfolgreich am Markt vertreten. Unsere Kunden sind marktgestaltende Unternehmen aus der 
Energiebranche, die von unseren 35 Beratern deutschlandweit unterstützt werden.

Wir beraten und begleiten die Führungskräfte bei der Gestaltung und Umsetzung ihrer Projekte. Dabei liegen 
unsere Stärken in den Beratungsfeldern Projektmanagement, Energieerzeugung, Effizienz & Organisation, Smarte 
Technologien und IT Strategien.

Zur Unterstützung der internen Vertriebsprojekte im Zusammenhang mit Standortentwicklung in Hamburg suchen 
wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt für den Standort in Hamburg eine/n

WERKSTUDENTEN Business Development (M/W/D)

Als angehender Akademiker studierst Du derzeit Wirtschaftsingenieurwesen, Wirtschaftsinformatik oder in einer 
angrenzenden Disziplin zum Master. Du bist vertriebsaffin und verfügst möglichst über erste theoretische 
Kenntnisse des Projektmanagements, der Organisation, des Prozessmanagements oder der Systemanalyse und 
bist versiert im Umgang mit MS-Office, Outlook und Internetrecherchen. Deine Arbeitsweise ist organisiert und 
selbständig und Du übernimmst gerne Verantwortung, bringst Spaß und Einsatzbereitschaft mit. Du 
kommunizierst souverän und sicher und freust dich auf Gespräche und Diskussionen?

ENLITE Management & Engineering GmbH  Giesensdorfer Str. 29  12207 Berlin  Tel. (030) 138 936 80  www.enlite.de

Du bist interessiert? Dann freuen wir uns auf Deine Kurzbewerbung mit Deinem Profil (CV), möglichen 
Praxiserfahrungen und einem Motivationsschreiben, warum Du in der Beratung tätig sein möchtest. Gestalte Deine 
Karriere bei ENLITE. In einer Kultur, die Vielfalt und Weiterbildung fördert. In einem Umfeld, das Enthusiasmus 
belohnt und der Balance zwischen Beruf und Studium gerecht wird. 

Wir freuen wir uns auf Deine Bewerbung mit Angabe der Stellenbezeichnung 2019-05-SON-H-WE an: 
bewerbung@enlite.de. z.H. Frau Evelyne Egger

Dann könnten das Deine neuen Aufgaben sein:

▪ Unterstützen unserer Führungskräfte bei der 

Organisation und Steuerung von 

Vertriebsprozessen

▪ Eigenverantwortliches Durchführen von 

internen Projekten und Arbeiten an einzelnen 

Projektaufgaben (CRM, Sharepoint, u.ä.)

▪ Erarbeitung und Optimierung von Prozessen

▪ Konzeptionelle und Recherchearbeiten im 

Zusammenhang mit der Vertriebsstrategie

▪ Vorbereiten von Präsentationen und 

Vertriebsterminen

Wir bieten Dir:

▪ Integration in ein dynamisches und hochmotiviertes 
Team, flache Hierarchien und ausgeprägten Team-
Spirit

▪ Interessante Projekte
▪ Eine attraktive Vergütung
▪ Flexible Arbeitszeiten unter Berücksichtigung von 

Klausurphasen und Semesterferien – um Dein 
erfolgreiches Studium zu unterstützen

▪ Einen sehr zentralen Bürostandort in der Nähe des 
Hamburger Hbf.

Mit Deiner Energie gemeinsam zum Erfolg!


